ACHTR 12 : L’Achat de transport : en 2 parties

Contactez nous pour une formation « sur mesure »
1 000€ HT. Session 2 jours :
Programme :

I Le marché du transport
v Les acteurs
v Les flux
v’ Les spécificités

Il. La réglementation du transport

Le droit national : Code de Commerce, Contrats types (spécifiques et général), . Code des Transports
Les conventions internationales de Transport : CMR, COTIF, Bruxelles, Hambourg, Montréal...
Cas pratiques : sur la base de dommages ou pertes constatés suite a un transport (routier, maritime, aérien,
... hational, international), calcul du montant couvert par les plafonds et indemnisation du transporteur
et conduite a tenir en conséquence
lll. Les critéeres de choix d'un mode de transport

L'identification du besoin de transport

Les contraintes : marchandises, délais, nature du trafic, provenance/destination...

Les contraintes particulieres a l'international : emballage, palettisation

Les différents matériels de transport : types de camions, navires et containers, aéronefs et ULD,

unités fluviales,... Les principaux modes de transport :

Les régles de tarification : ;

= Transport Routier ~

les regles en routier, maritime, aérien » Transport Maritime
le rapport poids/volume = TranspoitAcen
le payant pour

L'assurance facultés et niveaux de garanties offertes : ICCA, B, C

Les prestataires logistiques (transitaires)

Les Incoterms® 2010 et 2020

Cas pratiques : calculs de prix de transport en routier, en maritime, en aérien, en tenant compte des

différentes régles de rapport Poids/Volume, de meétre linéaire de planches (routier), de payant pour —

les pratiques intégrant les Incoterms et un calcul de prime d'assurance

» Transport Ferroviaire
= Transport Fluvial

IV. L'achat de transport national et international

Le cahier des charges, Les points a négocier, Consultation des fournisseurs, comparaison des offres et
sélection. La formalisation des relations :

contrat de transport

contrat de commission de transport

obligations des parties
Cas pratique : a partir des cas personnels des stagiaires, travail sur les clauses a insérer dans votre cahier
des charges et des positions contractuelles

V. Suivre ses prestataires : le tableau de bord transport Un ensemble

de garanties nécessaires
aux différents acteurs

du marché : transporteurs,

Les criteres quantitatifs et qualitatifs iogocans epoain,
Les indicateurs pertinents e

Le suivi et I'exploitation du tableau de bord

Le partenariat avec les prestataires

Exercice : élaboration de votre tableau de bord de suivi de I'activité transport

Annexe A : Les emballages


henri
Machine à écrire
                        


Annexe B : Le transport sous TIR

Annexe C : L’hydrogéne

Annexe D : Les routiers les normes techniques
Annexe E : Les affréetements

Annexe F : Les intégratrices messageries

Les thémes et concepts fondamentaux : 4 notions : La réglementation du transport national et int,
les incoterms, L'achat de transport, tarifications, documents, conventions.

Objectifs :
- acquérir une vision globale du marché du transport et de ses spécificités
- connaitre les techniques et les modalités du transport national et international
- maitriser les étapes clés d'un cahier des charges et d'un contrat de transport
COMPETENCES VISEES :
Acquérir uneméthodologie pouroptimiser I'organisation etlefonctionnementdela
logistique par lepilotage des fluxphysiquesetdes fluxd’informations dans plusieurs modes de transports.

Utiliser les connaissances acquises pour améliorer la gestion des achats de transports
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