MDP16 : Panorama des moyens de paiement a l'international
Contactez nous pour une formation « sur mesure »

500€ HT. Session de 1 journée

Programme :

. Précautions a prendre dans la rédaction de I'offre préalable :
1. portée des différents documents précontractuels internationaux
(pro-forma, lettre d'intention, gentlemen's agreement,...)
2. CGVE (Conditions Générales de Vente Export)

Il. Adapter les clauses du contrat, notamment :
1. devise, mode et délai de paiement (Directive 2011/7/UE sur la lutte contre le retard de
paiement,...)

2. l'Incoterm
3. le transfert de propriété

lll. Prévoir une procédure de résolution des litiges :
1. Droit applicable

2. Clause attributive de compétence (Reglement CE/44/2001 sur la compétence judiciaire,
la reconnaissance et I'exécution des décisions en matiere civile et commerciale,...)

3. Clause d'arbitrage

IV. Comprendre le fonctionnement et les implications des différents moyens de
sécurisation des paiements et choisir le plus adapté
1.Les cheques
2. Les effets de commerce
3. Les virements (Swift, SEPA)
4. La remise documentaire (RUE n° 522 de la CCl)
5. Le crédit documentaire (RUU 600 de la CCI)
6. Le BPO (Bank Payment Obligation - URBPO de la CCl d'avril 2013)
7. La LCSB (Lettre de Crédit Stand By)

V. S'assurer du paiement, prévenir et gérer les contentieux
1.La couverture du risque d'insolvabilité par assurance-crédit
2. Le suivi des reglements et le recouvrement amiable
3. Le retard de paiement, I'application de pénalités
4. Le recouvrement contentieux :
5. a qui confier le dossier ? Avocat ou agence de recouvrement ?
6. I'lnjonction de payer en Europe (Réglement CE n° 1896/2006)
7. Mesures conservatoire

Les paiements internationaux & différents techniques de paiement

v Identification des risques, L'origine du risque, Les niveaux de mesure du risque
v' Détermination des risques dans I’environnement international,_l'opération ou le contrat
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Les risques liés a une opération de commerce international : de la prospection au paiement

Savoir déjouer les risques a I'export et a I'import, I'encours client, les réponses au risque de transport
Principaux documents a connaitre nécessaires aux opérations import/export
Trouver la liste documentaire par pays impadon expadon

Rédiger les documents - Composer la liasse documentaire

Paiements internationaux, le risque global pays

Importance de la logistique dans la gestion des crédits documentaires.
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Les différentes techniques de paiement =
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Le crédit documentaire

la durée d'exposition au risque de change

Gérer la dimension financiére des opérations internationales, La couverture a terme:
Les produits d'assurance, la Coface, L’assurance-crédit export

Les Assurances clientele C O faC e @

L'analyse des modalités de paiement
La technique de paiement: le traitement du support
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» L'acompte a la commande
> Le paiement avant expédition
> Laremise documentaire

La distinction entre instrument et technique de paiement
Les technologies de l'information et I'évolution des modalités de paiement
La dématérialisation des supports de paiement
Le commerce électronique international et les modalités de paiement e
Les instruments de paiement de paiements
. o o Remise Credit
Le virement international documentaire documentaire
Le virement, un jeu d'écritures comptables Instruments
de paiements
Les virements internationaux standardisés .
. s . o = Cheque
Les avantages et les inconvénients du virement + Lettre de change
. . = Billeta ordre
Le chéque, un mandat de paiement + Carte bancaire
Le chéeque en commerce international . _~remboursement

La sécurité pour le vendeur et pour I'acheteur
La certitude d'étre payé
Le contréle du processus logistique

Lettre de credit
Stand-By

La couverture des risques extérieurs a la relation commerciale
La nécessité d'une approche globale de la sécurité du paiement
Le colit pour le vendeur et pour I'acheteur

La fiabilité

Les contraintes réglementaires
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Le moyen de paiement : outil de stratégie commerciale mais aussi de sécurisation financiere
Choisir le moyen de paiement en fonction des risques pays et client

v’ S'assurer d'avoir un contrat solide permettant la mise en ceuvre du processus de paiement
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